
Carsten Meyer

Mit Google Ads schnell 
nach vorn 
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der klein- und mittelständischen 
Unternehmen mit

20-99 Mitarbeitern sehen sich 
selbst als

digitale Nachzügler 
oder

digital abgehängt

Bitcom, 2021 / repräsentative Umfrage



Menschen digital begeistern

Herausforderungen:

• Bin ich bereit für den digitalen Markt?

• Wird mein Produkt / meine Dienstleistung
im Internet gesucht?

• Wird mein Produkt / meine Dienstleistung
im lokalen, regionalen und
überregionalen Umfeld gefunden?

• Werde ich vom Suchenden ausgewählt
(Stichwort: Relevanz)?

• Kann ich schnell auf Anfragen antworten?
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Frage?

Welches Ziel verfolgen Sie als Unternehmer mit Ihrer Website?



Google Trefferliste (Desktop + Tablet)
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Google Trefferliste (Smartphone)
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Pro und Kontra von Google Ads,
wenn Sie damit Kunden gewinnen wollen!

Pro

Sofort TOP-Position in 
der Trefferliste Transparenz Nur zahlen bei Klicks

Kontra

Kostenpflichtig

Großes Wissen 
Voraussetzung, sonst 

kann Budget 
ineffizient sein

Tägliche Kontrolle
und Optimierung 

notwendig

Qualitätsfaktor 1-10                       Anzeigenposition = max. Klickpreis * Qualitätsfaktor
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Anzeigen genau dann schalten,
wenn Nutzer nach Ihren Angeboten suchen!

Nutzer suchen auf Google, wenn sie:

- Einkaufen möchten

- Was erleben möchten

- Recherchieren wollen

- Orientieren wollen
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Sie allein legen das Budget fest,
das Ihrem Unternehmen entspricht!

Das von Ihnen festgelegte Werbebudget pro Monat wird durch das 
festeingestellte Werbebudget nicht überschritten.

Die Ausgaben sind jederzeit anpassbar.
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Optimierung auf Ergebnisse,
die Ihre Erwartungen / Ihre Ziele erfüllen!

Mehr Websitenbesucher Mehr Telefonanrufe Mehr Ladenbesuche
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Gemeinsam finden wir,
die richtigen Kunden für Ihr Unternehmen!

Welche Kunden suchen Sie?
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Conversiontracking / Telefontracking
die richtigen Kunden für Ihr Unternehmen!

Conversions
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Der Blick ins Cockpit – ein komplexes System

A350 Google Ads
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Der Blick ins Cockpit – ein komplexes System



Menschen digital begeistern

Chancen:

• von Kunden trennen, die nur Ärger
bereiten und Zeit und Geld kosten

• Neue, lukrative Kunden gewinnen

• Verkäufe und Gewinn steigern

• bestehende Kunden binden

• das Image und die Bekanntheit Ihres
Unternehmens stärken
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Mit Google Ads schnell nach vorn
Fazit und Tipps

• Fertig ist man nie!

• Profis beobachten die Performance Ihre Kampagne!

• Profis behalten den Qualitätsfaktor im Auge!

• Profis behalten die Kosten im Auge!

• Profis setzen einen Zieltrichter!

• Profis optimieren permanent Ihre Kampagne!

• Profis nutzen Google Analytics zur Erfolgskontrolle!

• Profis arbeiten mit einem Content-Kalender!

Qualität und permanente Kampagnenoptimierung schlägt Budget!
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Carsten Meyer
Ihr Ansprechpartner und
Spezialist für lokales
Online-Marketing vor Ort

Kontaktdaten:
(0170) 5762586
carsten.meyer@sellwerk.de

 erhalten Sie einen umfassenden 360°-Onlinecheck zum eigenen Unternehmen

 erfahren Sie Möglichkeiten zur Realisierung von Lösungen



JETZT BEGINNEN!


